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講演テーマ

お金をかけずに売上げを伸ばす！


お金は使わないけれど頭と体とアイデアを使って売上げをぐんぐん伸ばす方法を教えます。

「ウチの業界、お店は特殊だからできない・・。」そんなことはありません。どんな業種にも役立つ実践的な７つの集客と広告と販促のノウハウを、アマゾン書店広告部門第１位を獲得した『小さな会社が低予算ですぐできる広告宣伝心理術』の著者・酒井とし夫が公開します。「アイデアが溢れだしてとまらない！」との感想を頂いている好評の講演です。是非、ご参加下さい。




お忙しい中恐れ入りますが、好評の講演です。お誘い合わせの上、是非ご参加下さい。参加ご希望の方はかき「参加申込書」をご記入のうえお申し込み下さい。

参加申込書（このままＦＡＸ送信してください。ＦＡＸ番号　○○○-○○○○）
○○○○○○　行


事業所名　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　　　　　　　　　　　　　　　　　
お電話番号　　　　　　　　　　　　　　　　　　

	参加者氏名
	参加者氏名
	参加者氏名

	
	
	


お申し込み・お問合わせ先














講師プロフィール／1962年4月10日生まれ。B型。新潟在住。ファーストアドバンテージ（有）代表。E-BookやＣＤ、セミナーＤＶＤを５年間で１万３９００本以上販売した情報起業家として、小さな会社や起業志望者を応援するコンサルタント、講演者として注目されている。読者数２万４千人を超える殿堂入りメルマガ「小さな会社やお店の集客・広告宣伝・販促」の作者。書籍「小さな会社が低予算ですぐにできる広告宣伝心理術」「売れるキャッチコピーがスラスラ書ける本」はアマゾン書店のマーケティング・広告宣伝部門第１位を獲得。





とき	　　	月　　日（　）


午後　　時　　分より


ところ	○○○○○○


講師		小さな会社やお店の応援団


酒井とし夫　氏


参加費	





講演会開催のご案内








参加者の方の声





☆「色々なセミナー、研修会に参加していますが、ここ数年間で最も有意義な研修会でした。」


（情報サービス業）　


☆「今日は寝むれません。お話をききながらＡ４の紙５枚いっぱいになりました。あそこをこうしよう、あれをこうしたい、あれとあれと。もう、すっごいワクワクしています。」�（食品販売店・飲食店　管理職）


☆「まずは小さな小さなことからＮｏ．１になり、成功体験を重ねていきたいとおもいます。自信をもってやることが、大切なんだと、酒井先生の目力を通して感じとりました。」�（運送会社）


☆「何をどうしたらと迷路をさまよっている状況でしたが、今日の先生のお話を聞かせていただいたおかげで、今、これからすべき事が見えて来ました。本日は本当にありがとうございました。」（フラワーショップ経営者）


☆「話の頭に”特殊だからという言葉で逃げない”と言われ、”ハッ！！”としました。それと同時に何が出来るのかを２時間でしたがしんけんに考えました。本日の内容を”自分”の糧にして、自分で肩書きをつけるブランド力アップをはかっていこうと思います。いや、やります。」（総合食品卸経営）














