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講演テーマ
売れるパターンを知ればチラシやＰＯＰのコピーはカンタン！！

ちょっとしたコツさえ知っていれば誰にでもチラシやＤＭ、セールスレターで「売れるキャッチコピーや広告文章」は作れます。そのコツを読者数２万４千人の殿堂入り人気メルマガ「小さな会社やお店の集客・広告宣伝・販促」の発行者、「売れるキャッチコピーがスラスラ書ける本」の著者・酒井とし夫氏が分かりやすく解説します。是非、ご参加下さい。





お忙しい中恐れ入りますが、好評の講演です。お誘い合わせの上、是非ご参加下さい。参加ご希望の方はかき「参加申込書」をご記入のうえお申し込み下さい。

参加申込書（このままＦＡＸ送信してください。ＦＡＸ番号　○○○-○○○○）
○○○○○○　行


事業所名　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　　　　　　　　　　　　　　　　　
お電話番号　　　　　　　　　　　　　　　　　　

	参加者氏名
	参加者氏名
	参加者氏名

	
	
	


お申し込み・お問合わせ先














講師プロフィール／1962年4月10日生まれ。B型。新潟在住。ファーストアドバンテージ（有）代表。E-BookやＣＤ、セミナーＤＶＤを５年間で１万３９００本以上販売した情報起業家として、小さな会社や起業志望者を応援するコンサルタント、講演者として注目されている。読者数２万４千人を超える殿堂入りメルマガ「小さな会社やお店の集客・広告宣伝・販促」の作者。書籍「小さな会社が低予算ですぐにできる広告宣伝心理術」「売れるキャッチコピーがスラスラ書ける本」はアマゾン書店のマーケティング・広告宣伝部門第１位を獲得。








講演会開催のご案内





チラシ・ＤＭ・セールスレター作成に最適





参加者の方の声





☆「コピーライティングについてたいへん楽しく拝聴いたしました。『作ろう、作ろう』と思ってから進むことができていなかった企画があり、ちょうどこのセミナーの通りに書き進めていけばいけそうだという気持ちになりました。早速、書写から始めてＡ４　１枚のチラシ作成に取りかかってみます。ありがとうございました。」（保険代理店）


☆「セミナー中、思いつくキャッチコピーをいくつかつくりながらお話を聞かせていただきました。解かりやすく参考になる事が多くありました。ありがとうございました。」（建築営業）


☆「広告にはパターンがあることを知り感動しました。当事務所でも増客のためのチラシを作成していますが、私が作成した際にはパターンを考えることなく作っていたようです。また、最近、インターネットで興味深い商品がありまして（結局購入していないですが）その時の広告の仕方が、今日おしえていただいたパターンと同じだったので納得しました。」


（税理士事務所）


☆「時間の経つのがとても早く感じるほど大変内容の深い、そしてすぐに実践できそうな内容もりだくさんで今日は参加できて本当によかったです。今日いただいた冊子を会社にもちかえり早速実践したいと思います。ありがとうございました！」（小売業）











とき	　　	月　　日（　）


午後　　時　　分より


ところ	○○○○○○


講師		小さな会社やお店の応援団


酒井とし夫　氏


参加費	








