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講演テーマ
お客さんの心理を理解して売上げを伸ばす仕組みを作る！


どんな会社やお店であっても商売やビジネスには１つの共通項があります。それは『お客様は人である。』ということです。そして人は“心”で購買の判断をします。そのため、集客や広告・販促活動が上手な会社やお店は「人の心」を非常に良く理解して、セールスや広告・販促活動に『心理学的なテクニック』をうまく取り入れて効果を上げています。この講演ではどんな業種でも応用できる9つの心理学的テクニックが紹介されます。皆さんも是非、ご参加下さい。





お忙しい中恐れ入りますが、好評の講演です。お誘い合わせの上、是非ご参加下さい。参加ご希望の方はかき「参加申込書」をご記入のうえお申し込み下さい。

参加申込書（このままＦＡＸ送信してください。ＦＡＸ番号　○○○-○○○○）
○○○○○○　行


事業所名　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　　　　　　　　　　　　　　　　　
お電話番号　　　　　　　　　　　　　　　　　　

	参加者氏名
	参加者氏名
	参加者氏名

	
	
	


お申し込み・お問合わせ先














講師プロフィール／1962年4月10日生まれ。B型。新潟在住。ファーストアドバンテージ（有）代表。E-BookやＣＤ、セミナーＤＶＤを５年間で１万３９００本以上販売した情報起業家として、小さな会社や起業志望者を応援するコンサルタント、講演者として注目されている。読者数２万４千人を超える殿堂入りメルマガ「小さな会社やお店の集客・広告宣伝・販促」の作者。書籍「小さな会社が低予算ですぐにできる広告宣伝心理術」「売れるキャッチコピーがスラスラ書ける本」はアマゾン書店のマーケティング・広告宣伝部門第１位を獲得。








講演会開催のご案内





事例を交えて分かりやすく


説明します！！





参加者の方の声


☆「商売は経済学より心理学であるという事がよくわかりました。特に心理学の中でも酒井先生が体験し、効果のあった９つの心理テクニックをわかりやすくおしえていただきありがとうございます。『お客様は人である』という事をキモに銘じこれからも商売を楽しくして笑売になるように心がけます。」


（衣料品店経営）


☆「初めてこのようなセミナーに参加したのですがとても分かりやすく、なるほど！というお話ばかりで時間があっという間に過ぎてしまいました。家に帰ってダンアに今日聞いたお話を話し、今後の商売に役立てる様頑張りたいと思いました。ありがとうございました。」�（内装業）


☆「具体的な例を使って説明して頂いたのでとても分かりやすかったです。最後まで、楽しく勉強させて頂いてありがとうございました。」（会社員）


☆「テンポよく話してくださるので２時間があっという間でした。普段、何気ないことが、計算され、コントロールされていることかもしれないと思いましたが、逆にうまく利用して販売に結びつけたいと考えさせられました。ポスター、ホームページを今後作成する際には本日教えていただいたことを生かしてみたいです。」（製菓業）











とき	　　	月　　日（　）


午後　　時　　分より


ところ	○○○○○○


講師		小さな会社やお店の応援団


酒井とし夫　氏


参加費	








